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. MUNI Cl PALI DAD DE SAN BERNARDO
SECRETARI A MUNI CI PAL

CONCEJO MUNICIPAL
SESION EXTRAORDINARIA N° 63
13 DE ABRIL DEL 2007

En San Bernardo, a 00 de enero del afio dos rtel siendo las 09:35 horas, se dio inicio a
la Sesion Extraordinaria N° 63, presidida por la. $dcaldesa dofia Orfelina Bustos Carmona, y
gue contd con la asistencia de los siguientes Galase

SRA. NORA CUEVAS CONTRERAS
SRA. ANGELICA PINO SAN MARTIN
SRA. SONIA GONZALEZ ROMO

SR. LEONARDO SOTO FERRADA

SR. JUAN ZUNIGA PACHECO

SR. SERGIO VILLAVICENCIO PASTEN
SR. GERMAN VENEGAS RODRIGUEZ
SR. FRANCISCO PEREIRA RIQUELME

Actué como Ministro de Fe el Secretario Municif@l, Rodolfo Mufioz Castillo.

TABLA:

1.- AUTORIZACION PARA CONTRATACION DIRECTA PARA LACONCESION DEL
SERVICIO DE MANTENCION DE SEMAFOROS DE LA COMUNA DESAN
BERNARDO POR EL PERIODO DE TRES MESES, POR CUANTASLOFERTAS
PRESENTADAS EN LA PROPUESTA PUBLICA SUPERAN EL PRE3JESTO
ASIGNADO.

SRA. ALCALDESA En nombre de Dios y la Patria, se abre la sesion.

1.- AUTORIZACION PARA CONTRATACION DIRECTA PARA LA CONCESION
DEL SERVICIO DE MANTENCION DE SEMAFOROS DE LA COMUN A DE SAN
BERNARDO POR EL PERIODO DE TRES MESES, POR CUANTO LAS
OFERTAS PRESENTADAS EN LA PROPUESTA PUBLICA SUPERAN EL
PRESUPUESTO ASIGNADQO

SRA. ALCALDESA Ustedes tienen los antecedentes en sus carpetespecto a la propuesta
publica de los semaforos, que nos fue bastanteemallla y yo la declaré desierta, porque no
estaban las garantias como para adjudicar, y éndvie ello yo estoy obligada a pedir la
autorizacion al H. Concejo para la contrataciorealad de la concesion de la mantencion de
semaforos, por un periodo de 3 meses, por cuasoféatas presentadas en la propuesta publica

superan el presupuesto asignado. Ese es el tema.
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El Sr. Secretario de Planificacion me decia queésaimos la oferta, yo le dije que no, que

volvamos a llamar en los mismos términos, y siddlinuevo nos fuera mal, desgraciadamente
tendriamos que hacer una modificacién presupuasyasubir la oferta econdémica, pero que

entretanto nos arriesguemos con esta contrataicgstaldy en estos 3 meses resolver el tema.

No sé si, José Luis, usted quiere agregar algunesexdlentes adicionales, o si los Sres. Concejales
tienen alguna duda. Francisco.

SR. PEREIRA ¢ Le recomendaron subir el precio de la oferta?.
SRA. ALCALDESA Para nueva propuesta.

SR. PEREIRA Y cudl es, no sé cual es su fundamento para geeino lo hagan, primero
hay que saber por qué no se presentaron mas efereont qué paso ésto. Entonces, en la medida
gue reconozcamos tal vez que el precio es muy rojrémtonces no me parece tampoco logico
subir el precio de la oferta. Cual es el fundameqte usted tiene, Alcaldesa, para mantener el
mismo precio, por qué cree que ahora no va a fzagae paso en ésto.

SRA. ALCALDESA Porgue lo que nosotros tenemos ya esta reajustadea yo pienso que
también las empresas se aprovechan mucho del Mimigiensando que estamos obligados a
pagar lo que ellos nos cobran no mas, y que el dhiaies plata de todos, por lo tanto nadie la
cuida.

SR. PEREIRA Pero nos arriesgamos a que pase lo mismo.

SRA. ALCALDESA Nos arriesgamos a que pase lo mismo, y si lleggpasar lo mismo la
instruccién para el Sr. Secretario de Planificacédnque ahi recién mejoremos la oferta, por
supuesto que hay que tener varios dias en el ppryal debiera estar eso de nuevo, no sé si se
podra todavia, juridicamente, sin tener yo la @&doion de ustedes, pero dar el maximo de tiempo
para que mucha gente visite el portal, muchas exaprg podamos obtener una buena propuesta.
SR. VILLAVICENCIO Alcaldesa, una consulta.

SRA. ALCALDESA Don German primero y después don Sergio.

SR. VENEGAS T4 mencionaste una palabra, Alcaldesa, ¢estamosnetema de una
concesion en términos de este servicio que estpitiendo?.

SRA. ALCALDESA Si pues.

SR. VENEGAS Si es eso, significaria entonces que el proximete®aporque en las
concesiones el Concejo también tiene que aprobgualsea contratacion directa.

SR. MUNOZ La adjudicacion.



SR. VENEGAS La adjudicacion también la tenemos que ver.

SR. MUNOZ O sea, ésta es la primera etapa en la que s defiautorizacion para
contratar directo.

SR. VENEGAS Esa pregunta me queda respondida. La segundaguéorJosé Luis, tu
opinién técnica, montos, cuando se presentaroor, §ue los montos tan altos, tu opinién.

SRA. ALCALDESA Don Sergio.

SR. VILLAVICENCIO Hoy dia lo que se paga por concepto de temasmléf@a®s y eso,
cuanto es, y se esta diciendo que esta ofertadsgupirla para que realmente hayan oferentes,
porgue parece que se trata de un tema de platadg tema técnico, a cuanto habria que subir la
cantidad de plata destinada a este item para goehiesen problemas con los oferentes, porque ya
gue no se dio, si fue una cuestion técnica. Esamsdos preguntas.

SRA. ALCALDESA Ya. Srta. Sonia.

SRA. GONZALEZ Pregunta también. Recuerdo cuando se conversémel tlel llamado a
licitacion, iba a ser una suma de unos 13 0 14 feeosamas, considerando el precio. Quiero saber
si eso contindia asi o tendriamos que considerargsta nueva licitacion. Y me gustaria también
recibir la lista de donde pretenden colocarse msegos semaforos y cuanto sale la mantencion.

SRA. ALCALDESA Don Leo.

SR. SOTO Buenos dias. Bueno, también es un poco en laarlisea de Sergio, cuanto

es lo que se esta pagando ahora, por cuantos planliogacion proyectada, José Luis, me gustaria
saber a cuantos afios también la habian proyecpamoqué montos unitarios, porque hay
adicionales también, porque esperamos en un fufueotengamos mas semaforos, asi que hay
adicionales. La contratacion directa que se plaantaaé montos se pretende hacer, porque si vamos
a hacer la contratacion directa con los mismos osogtie tenemos como oferta de aca, no tiene
mucho sentido. Basicamente eso.

SRA. ALCALDESA Es que no sabemos, eso es un riesgo, hasta radesgalie al revés la cosa.

SR. SOTO Es que esa es la idea, que no ocurra, porquacsitios la licitacion por
3.600.000, pongamos 4.500.000.

SRA. ALCALDESA Si, puede ocurrirnos, perfectamente bien. Srigélica.

SRA. PINO Seria posible gue mejor nos plantearamos de sahpoco el costo de esta
licitacion, ahora, porque esperar que una vez BEsgsle sea una licitacion fallida, mejor prevenir
y ganar tiempo nosotros, obviamente aprobandacesteatacion directa y preparando la otra, pero
ya con un costo realmente que es lo que genteitaecapiiere, porque esperar otra...
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SRA. ALCALDESA Puede ser fallida también. Eduardo, usted, téomeate, tiene cuantos
semaforos nuevos van a empezar a funcionar, siestés 0 no en este llamado a propuesta que
estamos desechando.

SR. ARRIAZA Si.
SRA. ALCALDESA Ya, entonces, por qué no les explica técnicaneelts Sres. Concejales.

SRA. GONZALEZ Los lugares donde van a estar instalados, y gu@310sotros postergamos,
la empresa, por contratacion directa, se va a ngastéambién la mantencion de estos nuevos
semaforos.

SR. ARRIAZA No, porque nosotros vamos a licitar por los qu@nefsincionando hoy dia.
SRA. CUEVAS Lo otro es un proyecto.

SR. ARRIAZA No, los 14 6 15 incorporados en la nueva licitagion semaforos reales que
se van a colocar.

SRA. CUEVAS Pero adn no estan.

SR. ARRIAZA Algunos en el corto plazo, y otros dentro deiquky 2007. Hoy dia, ya ayer

le dieron la luz a los seméaforos de Los Morros esi@n funcionando esos tres seméaforos de Los
Morros, que no estan dentro de la mantencion, estéa dentro de los 40 en la licitacion de ahora,
pero no en el contrato anterior.

Entonces, ahora si ustedes aprueban la contratdgiécta, al momento de nosotros pedir las
cotizaciones tenemos que incorporar los semafoues egtan funcionando para que ellos nos
oferten por los que estan funcionando, en un vahitario, que en el mercado estan estas dos
empresas que se presentaron, y bueno, a ellosibgyedirles las cotizaciones y que nos presenten
sobre los semaforos que hoy dia estan funciongndey la mejor oferta para la contratacion
directa.

SRA. GONZALEZ Pero y esos tres semaforos nuevos que tu dicems¢sees meses se
mantendria la mantencion con la empresa que vamatgrecta?.

SR. ARRIAZA En ésta, la de ahora tendrian que mantenerse.
SRA. PINO Y los nuevos semaforos, ¢también estarian déatiam mantencion?.
SR. ARRIAZA Si.

SRA. ALCALDESA En este llamado a propuesta estan todos los nydesgosibles.



SR. SOTO Y los comprometidos.

SR. ARRIAZA Estos 3 ya estan funcionando, entonces estamgaddd a incorporarlos.
SRA. PINO Entrarian dentro de la contratacion directa.
SR. ARRIAZA El de La Vara, que por el tema de la Autopistat@Enya estamos en

condiciones de recibirlo, ya estariamos en conagsiade recibirlo con esta contratacion directa,
gue ya no serian 3, sino que serian 4 nuevos seradfara esta contratacion directa, y para que no
se queden fuera de mantencion, porque estamosaddignosotros tenemos, el Municipio tiene la
obligacion de mantener los seméforos, entoncesnseti semaforos, ya 5 semaforos para
incorporarlos dentro de esta contratacion direttastedes la autorizan hoy dia.

SRA. ALCALDESA Francisco.

SR. PEREIRA Me olvidé de una cosa, lo que pasa es que cuanuus\el tema de los
parguimetros paso algo parecido, que no se pudmsiomar y tuvimos que... ibamos a extender
por 3 meses mas, no me acuerdo cudl fue el tendicpuique impedia hacer eso, y que hizo que
hoy dia no tengamos gente afuera, sino que colestlomanos ganan la plata asi no mas. No me
acuerdo cual fue el problema juridico, no sé siialyse acuerda qué paso, por qué no funciond la
autorizacion que dimos nosotros para que funciopara3 meses mas, directamente, si nos
acordamos del problema sabriamos si esta bien ofeengs ésto, porque yo ya tengo miedo,
francamente, de saber qué votamos.

SRA. CUEVAS Porque la figura tendria que haber sido la prérrog

SR. PEREIRA No me acuerdo cual fue la objecion.

SRA. CUEVAS Eso fue, y no se hizo, se desestimé la prérroga gropuso una licitacion
nueva.

SR. PEREIRA No podiamos prorrogar.

SRA. CUEVAS Si, se podia, pero se tendria que haber votade esh figura y no se hizo,
no era la propuesta.

SRA. ALCALDESA Interesaria saber cuanto estamos pagando acttieJmenanto nos subio el
servicio, y qué es lo que tenemos en el presupudsete Luis.

SR. CRIADO A ver, recogiendo, es complementario a lo que didirector de Transito,

la facturaciéon hoy es por $2.800.000.-, aproximadde por 35 semaforos que estdn en
mantencion, que son los existentes hoy dia. Llitadion esta planteada en un proceso de
incorporacion de nuevos puntos que van a teneseueecesariamente asumidos con mantencion,
ya sea como cruces semaforizados, o semaforosaprepie tal, y eso significa que en el horizonte
gue implica que cubriria la licitacion, se incogoda en la primera etapa 40 semaforos, que son los
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35 existentes, mas los 4 que mencionaba Eduardoyajen la practica hay que asumirlos ahora,
gue son La Vara, que se entrega por la Autopisia,lg concesionaria, que son 2 en ambas
direcciones, y los 3 de Los Morros, esos son lagi®,serian que los que habria que cubrir hoy con
esta licitacion.

Y por eso, en la eventualidad del trato directodtia que ser la cotizacion para pedir la
mantencion de esos 40 por los 3 meses. La ligitaonplicaba también que en el futuro estan
proyectados incorporar 10 nuevos puntos para |laemeion.

SR. MUNOZ Ademaés de los 5.

SR. CRIADO Ademas de los 5, 0 sea, se llegaria a 50. B3p$aficitacion estaba
proyectada, por una cuestion presupuestaria, herideno sumar mas de $3.000.000.- mensuales,
eso es lo que estaba resguardado en el presupu&stos 40 son semaforos que han ido
incorporandose, y que se deberian incorporar ereéiano plazo, corto y mediano plazo, como por
ejemplo todas las medidas de mitigacion del mall.

SR. VILLAVICENCIO ¢, Los 50 semaforos no debieran sumar mas de 30000.0

SR. CRIADO No, los 50 seméforos, segun la licitacion quelestplanteada en el
presupuesto, no deberian significar un costo paviieicipio, segun la licitacion, por un tema que
habia disponibilidad presupuestaria informada Bdd@.000.-

SR. ZUNIGA ¢ Y cémo hacen el célculo ustedes para sabeo siseasi?, del punto de lo
gue esta ocurriendo.

SR. CRIADO Porque se hizo una estimacion del valor unitaeomantencion en el
mercado, y en base a esa estimacion se hizo alaée lo que iba a significar ésto. Lo que pasa es
gue en la licitacion las empresas ofertaron por deak que nosotros habiamos sondeado en el
momento en que se prepararon las bases.

SRA. CUEVAS José Luis, quiero hacerte una pregunta, la maoteneste contrato,
¢incluye una eventual reposicion?, es que quierongrar una justificacion de por qué este cobro,
yo le decia a Rodolfo, a lo mejor, producto dedgeeque se corre con los seméaforos en el sector,
no sé, yo creo que por qué no se hace el tipicmiestle mercado, que decimos por qué nos
arriesgamos a, Yy si Planificacién propone subiftperas logico, pero por qué se justificaria ésto,
¢en la mantencion se incluye la reposicion?.

SR. CRIADO Yo quisiera, antes quisiera, Alcaldesa, quiz&a deueno escuchar a los
técnicos, a Eduardo o a Marcos Pardo, que puegdicaxen detalle eso, que esta en los TTR. Lo
gue yo si quiero sefialar, es que cuando nosoimos,ed definitiva sucedié lo siguiente, muy
parecido a lo que en un momento el afio pasado iduced otras licitaciones como la empresa
Warner, que nosotros hicimos la licitacion, plamtes presupuestariamente una licitacion, con una
disposicién nuestra a pagar, si esa es la cuestiah,era la disposicién nuestra a pagar por el
servicio, y el mercado estaba mandando la sefiestds dos empresas, que segun la informacion
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gue tengo yo, son las que operan en el ambito matéencion de los semaforos con mayor fuerza,
y son las que estan, de alguna forma, en la Ré&dabropolitana interviniendo, ellos se plantearon
con estas dos ofertas, que superan, obviamermeelnosotros habiamos presupuestado.

En virtud de eso, nosotros estamos obligadosexr baa nueva licitacion, y esa nueva licitacion lo
gue tenemos que evaluar, y eso es lo que yo l¢eplaan a la Alcaldesa, es si subimos o no los
montos presupuestarios para no correr el riesgqudequede nuevamente desierta. Ahora, la
Alcaldesa tiene razon, a lo mejor nosotros podr&atambién mandarles una sefal al mercado, de
gue nosotros hasta ahi no mas pagamos, pero ables gjue al final ésto puede ser un circulo
Vvicioso, y ese es el analisis de que nos vamos\audtia en 20 licitaciones y 20 contratos directos

SR. VILLAVICENCIO Hay una cosa de numeros que José Luis, si nosestanos
diciendo que 2.800.000 equivale a mantener 35 seosafy que vamos a llegar al final a un
namero de 50, pero hay que agregar 5 mas a lagu85serian 40, 0 sea, en términos de plata, si
nosotros tuviéramos que hacer una licitacion reallps 40 semaforos, después se hard una
modificacion presupuestaria para agregar los difosemaforos, porque no sabemos cuanto vale
€s0, no podemos proyectar, ni tampoco podemosatantm servicio de 50 semaforos, si es que en
realidad lo van a trabajar sobre los 40, porqueunag 10 que podrian salir, ¢pero no puede hacer
una propuesta con 10 seméaforos que eventualmedtéapadnstalarse dentro de la Comuna?,
porgue podrian no instalarse.

Hoy dia estamos hablando en términos reales derf3&fgros, mas 5 que se van a incorporar, por
lo tanto, ¢, cuanto costaria eso?, en definitiv@®0®0 cuestan 35.

SR. CRIADO Lo que nosotros estabamos licitando, es que Beshestipulaban que para
los 40 semaforos estaba presupuestado $2.418.000.-.

SR. VILLAVICENCIO Pero si acaban de decir que 2.800.000 equiveé@&rsamaforos.

SR. CRIADO Eso es lo que se esta pagando por el actuabtmairecto, acuérdense que
el Concejo no aceptd y se tuvo que, fue direcizgr@ense que el Concejo no acepto la renovacion
del contrato y se tuvo que contratar por 3 mesef e mediante una licitacion, fue por medio de
una contratacion directa.

SR. PEREIRA ¢ Ese precio es bajo o alto?.

SR. ARRIAZA Est4 dentro de, porque el valor unitario, buenardds tiene ese valor
unitario.

SR. CRIADO L 0s 40 puntos son lo que en primera instancraagendrian, y se pagarian.

Los 50 eventuales se irian incorporando al contcato los precios que ellos ofertan, en los
formatos de oferta econdémica.

SR. VILLAVICENCIO Y esos 40, ¢ cuanto sale en definitiva?.



SR. CRIADO ¢, Presupuestariamente?.

SR. VILLAVICENCIO Si.

SR. CRIADO No, hay dos ofertas, una por 3.600.000 y otrad®60.000.

SR. VILLAVICENCIO Ya, eso es por los 40 puntos.

SR. CRIADO Si.

SRA. ALCALDESA Don Francisco.

SR. PEREIRA Quiero hacer una observacion chica. Sergio, paeame sigas, tu eres
bueno para el calculo. 35 semaforos, hoy dia paggrop 35 semaforos 2.800.000, yo hice el
calculo en mi celular, son como 80 lucas por maniden por semaforo. Entonces, siguiendo esa
I6gica, no puede ser que llamemos a la licitac@n3x000.000, porque en el peor de los casos en
gue cada seméaforo costara 80.000 de mantencion.

SR. VILLAVICENCIO Serian 3.600.000.

SR. PEREIRA Nosotros queremos agregar 5 mas, si tu sumasabtd da 3.200.000, en el
peor de los casos, 0 sea por lo bajo, 0 sea n@ @eedanenor que 3.200.000 el precio.

SR. SOTO Y aplicando precios de hace dos afios atras, abata.

SR. PEREIRA Asi es, entonces por 3.000.000.

SR. CRIADO No, éstos son precios de ahora, son del tratotdigeie fue en enero.
SRA. CUEVAS ¢ Por qué calcularon asi?.

SRA. ALCALDESA A ver, los términos técnicos los hace la Direco#in realidad. Marcos,
expliquenos ésto.

SR. PARDO Bueno, en torno a eso, partiendo de lo primequi &ay dos grandes
empresas que estan en el mercado y que se hantpdeshistoricamente en los cuatro llamado que
hemos tenido nosotros, que es la empresa AUTER EHa que volvieron a presentarse.

En este nuevo llamado nosotros le hicimos un carabio habitual de lo que es mantencion,
nosotros le agregamos algo que era servicios eesfua objeto de nosotros poder, como
Direccion de Transito, establecer una serie deoaesi que hoy dia este contrato nos tiene
limitados. Eso es lo primero como aspecto general.

SR. SOTO ¢, Qué son servicios eventuales?.



SR. PARDO Es mediciones de flujo, hacer proyectos de iasitah de seméforos, o sea
nosotros hacer parte de la ingenieria de los estyslra postular a la UOCT o a diferentes
instancias nuestras necesidades. Eso es coma lehézg que nosotros creemos importante, que no
lo teniamos en la licitacion actual.

Y la otra diferencia que esta licitacion actualhesttodo evento, o sea si hay algun destrozo
corresponde a la empresa reponerlo. Y hoy diatamesva modalidad, nosotros le sacamos tres
elementos que de acuerdo al analisis estadistismmadantos, que son los derribos, que de una u
otra forma nosotros podemos obtener el reingresederdo a un seguimiento judicial que tendria
gue responsabilizarse el Municipio y que de acuartioDireccion de Asesoria Juridica no habria
ningun problema.

Y lo otro son las pinturas, que nosotros las podesoticitar cuando estimemos conveniente y no
el caso que ellos todo eso lo estiman en el caggrteral y lo llevan a precio mensual, se haga o0 no
se haga, pero ellos los calculan y lo prorrateansomemente. Y el otro elemento que nosotros

consideramos super central ponerlo, que hoy diauestra Comuna existen 4 controladores, que
son las cajas, como el computador o el cerebroosles¢méaforos, que tienen una tecnologia
obsoleta, de hace 15, 17 afios, que son en Lo Bl@atderdn de la Barca, Santa Marta y Pinto,

Balmaceda, que son los que generalmente nos ddroepmblemas, pasan malos.

Entonces, nosotros les dijimos ahora en este nu@voato a los sefiores, aqui hay 4 controladores
gue hay que cambiar, por lo tanto ellos tambiénedtimaron dentro los calculos, eso es
aproximadamente 16.000.000, que ellos tendriarpopreatear en los 24 meses, los 16.000.000, y
gue aparecen establecidos en los 3.600.000.

Por lo tanto, desde el punto de vista matematitm lestacion no fue alta, la oferta, porque le
estamos metiendo, una de las grandes cosas qtiteas nosotros aqui es que los cambios de los
controladores, a objeto de que nosotros podamagiraseel buen funcionamiento de estos 4
cruces. Y lo otro es que los actos vandalicos @mbe los sacamos de la responsabilidad de la
empresa. Eso es, basicamente, a grandes rasgos.

SR. VENEGAS ¢, Se los sacamos o se los colocamos?.

SR. PARDO No, los sacamos.

SRA. ALCALDESA Y por qué, cuando lo gue mas tenemos son actasvews.

SR. PARDO Si, pero no tanto en los seméforos, de acuertgona historico que nosotros
tenemos, son mas por derribos, que tenemos aprdeamete 12 derribos anuales.

SR. VILLAVICENCIO ¢, Pero por accidentes?, no es por vandalismo.
SR. PARDO Por choques.

SRA. ALCALDESA Tiene la palabra el Concejal Sr. Zuiiga.



SR. ZUNIGA Sra. Orfelina, yo creo que estd muy bien que stsT®s preocupando del
tema de los seméforos y arreglando el tema derau@a, porque esa cosa de hace tiempo nos trae
muchas penas, pero la pregunta que me hago esasudtes hemos estado viendo este tema,
cuantas veces hemos estado viendo otros contugi@s/ez, dos, tres veces, entonces yo creo que
se calcule que ahi hay pérdida de tiempo, pérdid@echpo de uno, de usted, de los papeles, de
todo lo que significa estarse juntando dos, trgstre veces para discutir un mismo tema.

Entonces, si el tema es la cuestion econOmica,egoque hay que ponerse bien de acuerdo y decir
cuanto es lo que vale ésto en el mercado, entdragegue poner el valor de acuerdo a lo que hay
en el mercado, y no para estar diciendo, miregrapsob0 porque no teniamos la plata, tenemos la
plata, entonces lo que hay que adecuar bien astocea eésto lo que vale, cuanto esta pagando La
Pintana, cuanto esta pagando Lo Espejo, y mas nierpge estdn pagando ellos es lo que tiene
gue pagar uno, sobre todo si esta la plata, paestan repitiendo esta cuestion una, dos y tres
veces, porque yo creo que de repente si uno hacantilisis es mas pérdida de tiempo estarse
juntando tres o cuatro veces, que haber dichoiraipio, mire, pongamosle $100.- mas por cada

semaforo, o qué sé yo.

SRA. ALCALDESA Don Francisco.

SR. PEREIRA Segun lo que entendi de lo que acaba de decioslagtcalculo estuvo muy
mal hecho, o sea no solamente no se calculd bieswsdo a cuanto costaba cada semaforo, que
eran 80.000, se agregaron 5, deberia haber sid8.2@0.000 y no por 3.000.000, y ademas nos
cuenta Marcos que se agregaron servicios, es dgeivicios eventuales y cambiar los
computadores gque estaban obsoletos, ¢ entiendo bien?

SR. PARDO Se sacaron tres servicios a la empresa, de segbtad de la empresa, y lo
gue nosotros agregamos es cambiar tecnologia stkame

SR. PEREIRA &Y en términos econdmicos se compensaria, 0 salimgoco para atras
Nosotros?.

SR. PARDO Obviamente que se compensa.

SR. PEREIRA Los tres que sacaste se compensan con los dos...

SR. PARDO Lo que pasa es que nosotros, cuando hicimosriaamacion a lo que tenian

en San Miguel, el precio que paga La Pintana, éotmamos nosotros estdbamos bien, si el tema es
gue nosotros no podemos regular el mercado. Qasempresa qué dijo, mira, yo en 24 meses, yo
voy a cobrar tanto, y eso no lo regulamos.

SR. ARRIAZA O sea, hay que destacar, que es justamente Idegiee don José Luis, que
en la licitacion de la contratacion directa, ebvale 2.800.000 que se esta mencionando, eso fue lo
gue oferté la empresa en la cotizacién que fue da baja, que fue la que al final el Concejo
adjudico, pero ese valor no era el real con elrvahitario de mantencion de la licitacion publica
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anterior.

SR. PEREIRA Pero nos cobraron barato ellos.

SR. ARRIAZA El valor era 65.000 y algo, por ahi, el valor amd por semaforo, en la
licitacion publica, de los 35 seméforos.

SR. PEREIRA Que no se adjudico nadie.

SR. ARRIAZA Y obviamente en la privada subieron el monto yaginsubiendo el monto,

dentro de las cotizaciones que teniamos, era ldbajdy era la que se acercaba mas...
SR. PEREIRA Pero cuando ofrecimos 60 y tanto nadie se la edjud

SR. ARRIAZA Y para que tu veas, el valor ofertado hoy dialg®empresas, es menor al
valor de mantencion de los 2.800.000 por los 35.

SR. PEREIRA No, 92, el minimo...

SR. ARRIAZA Hay uno mayor, hay uno por 70 y tanto, y el otvn.p

SR. PEREIRA Pero no hay mas, yo tengo dos aca.

SR. ARRIAZA No, hay dos, bueno, son dos, uno 70 y tanto,let vaitario.

SR. PEREIRA 92, uno 92y el otro...

SR. ARRIAZA Pero mas IVA, o sea con IVA incluido.
SR. PEREIRA Y los 80.000 no es que estén incluidos.
SRA. ALCALDESA A ver, perdon, tenia la palabra don Leo.

SR. SOTO Gracias, Sra. Orfelina. Yo he seguido harto ahgglamiento que ha hecho
Francisco Pereira y me parece de una l6gica bastdemental, en términos de que si estamos
pagando 2.800.000, por 35 puntos, se haya puesiobeamente como presupuesto maximo
3.000.000, porgue si nosotros tomamos los 2.000y08Cera el valor de hace 24 meses atras y le
aplicamos el reajuste de solamente el IPC, tenemes habria que agregarle $200.000.-, y
2.800.000, tendriamos ya 3.000.000, yo lo digoymlgs cosas han subido de hace 24 meses atras
y las empresas por eso tienen precios superiores.

Y ademas le agregamos 5 puntos, que al mismo gaose licitd hace 2 afos atras, son $400.000.-

mas, es decir, si a esta misma empresa, con loesale hace dos afios, le dijeramos asume este
contrato con la oferta que hiciste hace 2 afiodriteque poner 3.400.000.
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SR. PEREIRA Y le recargaste el IPC a la ultima.

SR. SOTO Claro, es 3.400.000, y nosotros dijimos no, queee por 3.000.000,
estamos poniéndole una vara que es imposible delicum sea estamos pidiendo que cobren
menos que lo que cobrd hace dos afos y medio atras.

SR. VILLAVICENCIO Estan muy buenos para negociar.

SR. SOTO No, si uno puede hacerlo, pero la verdad es ggieesultados estan a la
vista, y si ademas le dimos nosotros nuevos sesyidie ingenieria, para postulacién a proyectos,
eventuales, o pintura a discrecion de la propi@dRibn de Transito, eso evidentemente tiene
costos, yo creo que no podemos cerrarnos a questasios pidiendo, estamos operando con la
I6gica de valores de hace dos afios y medio, y tEn@®mos que estamos pidiendo mayores
servicios.

Ahora, la oferta que hace esta empresa, TEK Ctde3.700.000, a mi me parece bastante
razonable, yo no creo que con la misma cantidesgoécios que se esta licitando, via trato directo
vamos a pagar menos, 0 sea, yo creo que lo queocarar, probablemente, es que paguemos
valores superiores, si es que lo vamos a hacer,np s asi, quede botado, como con los
parquimetros, donde estamos perdiendo cerca d@03300.- mensuales por lo menos, a los
valores antiguos, de la antigua licitacion, y 6.000 a los valores de la actual.

SR. ARRIAZA Sy7.

SR. SOTO O sea, lo peor que puede pasar aca es que pagues@or la contratacion
directa por 3 meses, que lleguemos a los mismdsqumque queden botados los seméaforos y que
haya un dafio permanente al Municipio, y solamesria por ahorrarnos esta plata.

A mi me ha hecho mucho sentido lo que dice el Bfiga, en términos de que tomemos una

decision, los valores no estan extraordinariamest&pados, tienen mucha coherencia con los
servicios que se les estan planteando adicionales,el fondo estamos peleando por $150.000.-
mensuales, si tomamos los valores de las magnitdedle®ntrato anterior con el actual, $150.000.-

es mas o menos la diferencia, en términos reaad;jlalad, por asi decirlo.

SRA. ALCALDESA Oye, si, mira, si a lo mejor es super juiciosoyyraueno este intercambio

de dudas, de experiencias, pero el tema esta emapasariamente hay que declararlo desierto
porque no tenemos Mas plata en el presupuestsanareente este acto tiene que ser asi, guste o
no nos guste, bueno o no bueno, porque cémo coneesos por 3.000.000, suponte tu, 698, que
esta dentro, de acuerdo al andlisis, si tenem@9.800, no podemos, entonces hay que declararlo
desierto.

SR. ZUNIGA Reajuste presupuestario.

SR. SOTO Pero no se podria adjudicar y hacer un reajustsupuestario, 0 sea una
modificacion, como lo hemos hecho otras veces.
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SRA. ALCALDESA Legalmente no podemos, nunca lo hemos hecho.

SR. MUNOZ Hay que hacer la modificacion previa, no podernaserla, no tenemos
tiempo.

SRA. ALCALDESA Tendriamos que haber hecho la modificacion presipta antes de
declarar desierta, y ya esta declarada desiertgu@aes lo que técnicamente me aconseja la
comision revisora.

SR. SOTO O sea, claro, ante esa limitacién legal no cahguna duda que estas
amarrado, no puedes hacer otra cosa.

SRA. ALCALDESA Claro, no se puede hacer otra cosa. Don German.

SR. VENEGAS Va en la misma linea de lo que dijo usted re@&ea, Alcaldesa, yo creo que
estamos alargando aqui, es una lata porque yagesdsevez que viene este tema que hacemos
contratacion directa. Yo no coloco en discusiomgperegalmente lo que hay que hacer, ésto tiene,
y esa es una decision administrativa de la admagish, fue declarada desierta, nosotros no
votamos ese tema, nosotros lo que votamos esdazagion para este trato directo, que igual va a
pasar por nuestras manos en el préximo Concegddass que hay.

Y yo sobre eso no tendria ningun problema, perd dorque me hace fuerza, y ahi espero las
respuestas técnicas de ustedes dos, es en tégum@sreciera ser y todo apunta, por lo que se ha
visto aqui, que es muy probable que vamos a témeise10 problema, o sea que yo estoy viendo
gue la propuesta directa va a haber que quitarledadiciones de la licitacion para volver un poco
a lo que habia antes, y vamos a tener que veotaiotones de mejorarla, o sea igual en la proxima
licitacion tendria que haber una modificacion ppesstaria donde le agregdramos un poco, para
gue puedan cumplir todos los servicios técnicodejesta pidiendo eso.

O sea, para la préxima licitacion, para poder cardema y tener una licitacion bien hecha, con
una oferta adecuada, y yo comparto las exiger@tagcas, yo creo que fue prudente lo que se hizo,
pero indudablemente eso tenia que subir el vatlmludablemente, del servicio, esa es mi
percepcion. Por lo tanto, yo diria que definamestesia y cortemos.

SRA. ALCALDESA Si, se aclararon varias cosas técnicas. Don dosédara terminar.

SR. CRIADO A mi me gustaria, para que no quedara asi corsascespecificas. El
Concejal Francisco Pereira y el Concejal Leo Spia, Concejal Nora Cuevas, estaban haciendo
mencion por qué se puso este valor eventualmenteoeqdo, yo les quiero decir claramente, yo
no creo que sea un valor, a ver, por qué no lomodeplantear como un valor eventualmente
errdneo. Yo creo que hay que plantearlo de otmadpres un valor al cual eventualmente las
empresas en este momento no estaban dispuestasiaelsontrato, asi hay que decirlo.

Por qué, porque este valor esta presupuestado deafle pasado cuando se hizo el presupuesto
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municipal 2007, ésto fue en octubre, y este vatix estimado en relacion no al precio que se esta
pagando hoy dia por el trato directo, esta estinesdeirtud del contrato anterior que vencio los
primeros dias de enero.

SR. PEREIRA O sea peor.

SR. CRIADO No, por qué, porque ese contrato tenia precioseueajustaron con el IPC
en dos afos, cuyo costo, incorporando los nuevegi®s, mas o menos, implicaba un valor de
$3.000.000.-. En virtud de eso, el presupuestosgupuso en las bases, y que efectivamente no
podemos corregirlo ahora, tenemos que licitar devayporque esta asi planteado en las bases;
modificar el precio para adjudicar significariagetualmente, pasar a llevar las bases de licitacion
por qué, porque las bases de licitacion son p@&biicaso podria haber o no influido en alguno u
otro participante, de participar o no.

Por lo tanto, ademas, una cosa importante, esoregespecto al precio, a ver, yo quiero dejarlo
claro, o sea no fue un precio antojadizo.

SR. SOTO Pero 2.800.000 mas 5 puntos, al mismo precioode2l800.000, da
3.000.000.

SR. CRIADO No, los 2.800.000 no es el valor del contratorarteos 2.800.000 es del
contrato vigente, que empez0 a regir desde enaedue por 3 meses.

SR. SOTO Pregunté en la licitacion anterior.

SR. CRIADO No, a mi preguntaron cuanto se paga hoy dia, giedse paga hoy dia es un
trato directo por 3 meses.

SR. PEREIRA ¢ Cuanto costaba el contrato anterior?, no latdirkecconcesion anterior.

SR. CRIADO Era actualizado, al IPC, era como 2.400.000 tptaimilar a lo de hoy dia,

eso es. Y queé es lo que pasa aca, y aqui es imfgodecirlo, y eso un poco lo dijo Marcos, yo creo

y vuelvo a hacer hincapié en eso, hay elementosaqué se estan incorporando y que estan
potenciando efectivamente, pero ojo, aqui por dgmipdo lo que son estas situaciones

eventuales, como por ejemplo la reposicion de umag®o producto de un accidente, aqui la

empresa tenia un costo, estaba estimando un c®sjaeden San Bernardo se producian mas o
menos 20 reposiciones en el afo, y lo cargaba @&festa, y por lo tanto nos estaba cobrando

mensualmente, a suma alzada, 20 reposiciones geeproducian.

SR. SOTO Hay un seguro ahi, no cobra 20 reposiciones, pagaguro.

SR. CRIADO No, asi de claro, 20, y hoy dia, no son 20, potgsesstadisticas, 1o que
decia Marcos, implica que son entre 10 y 12. Ptarito, ademas, quién perseguia al infractor, lo
perseguia la empresa, hacia acciones civiles cehinfractor y recuperaba él los recursos, no el
Municipio. Aqui lo que se estd haciendo es queaes#n judicial la asuma el Municipio, para
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recuperar los costos de esa reposicion.

SR. SOTO A ver, el sistema no opera asi, yo he litigaddrecellos, porque ellos tienen
seguros, No sé cOMo sera ésta, pero la mayoria pemos, ellos tienen seguro, el seguro repone el
semaforo y el seguro contrata abogado y le cobrdrattor lo que pago.

SR. CRIADO Pero lo que cobra el seguro al infractor lo re¢gbempresa.
SR. SOTO Es la compaiiia de seguros.
SR. CRIADO Pero no el Municipio, y el Municipio esta paganpero el Municipio paga

dos cosas, paga por la situacion eventual, esdibayo lo estamos incorporando.

Entonces, racionalmente uno podria decir y hacerdgunta, ¢es muy poco lo que nosotros
estamos ofertando?. Nosotros dijimos, eventualmeégto podria ser... pero qué pasa,
efectivamente, aqui hay una situacion, el mercaddorcontrola el Municipio, lo controlan las
empresas, Yy las empresas dijeron nosotros estaspoestos a ofertar ésto.

Ahora, lo importante, Alcaldesa, Concejales, espgua los efectos del trato directo, no implicaria
montos de esa magnitud, toda vez que los contr@adpie mencionaba la Direccion de Transito,
gue estan incorporados en la licitacion, no passer parte del trato directo, de los 3 meses, sino
gue de la licitacion futura. Entonces, a ver, estama no cerrado, porque en esos 3 meses
nosotros, claro, vamos a tener que tomar la decsiéventualmente es necesario, y si es necesario
hay que hacerlo, de subir el monto de la licitacién

SR. PEREIRA Vamos a terminar subiendo.

SRA. CUEVAS Si.

SR. CRIADO Entonces, el trato directo no va a implicar aumele presupuesto.

SR. PEREIRA ¢Alguien sabe cuanto paga La Pintana, cuantofagasque, cuanto paga
La Cisterna?.

SRA. CUEVAS Tiene que haber un estudio de mercado.

SR. PEREIRA Es que mas alla de compararse con el Ultimo dorgrge tuvimos, la dltima
licitacion, hay que compararse a cuanto esta edader

SRA. ALCALDESA Hizo el estudio, lo hizo, ellos hicieron un congiao técnicamente.
SR. PEREIRA ¢ Pagan menos?.

SR. ARRIAZA Siempre estamos mas bajos.
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SRA. ALCALDESA Don German.

SR. VENEGAS Alcaldesa, a mi me queda claro, hay varios anéetes, tal vez me quedan
algunas preguntas mas de detalle, yo no tengomipgblema en términos que votemos este tema,
y se vea el trato directo, total lo veriamos tamigig el proximo Concejo, pero yo lo que le pediria
a la administracion que ésto no se repita, o segyea, para la proxima licitacién, que no vamos
a tener de nuevo una declaracion desierta y vanwes de nuevo un trato directo, ahi ya en lo
personal, ahi me complica porque ahi hay un prabléengestion, que prevea todos estos temas
anticipadamente para ver el tema de la oferta.

Aqui hay un monopolio aparentemente de dos empgegason las que de alguna manera manejan
el tema, asi que por lo tanto yo llamaria a vot@idiendo las prevenciones en términos que
SECPLA y Transito, de alguna manera, prevean céreguo que nos vamos a encontrar cuando se
abran las licitaciones en los proximos llamados.

SRA. ALCALDESA Bueno, ahi son los técnicos realmente los quertigme actuar con mucha
cautela, con mucha sabiduria, y con mucha fundatiént

SR. VENEGAS Bueno, y si es necesario un cambio de presupsespdantea antes, y lo
hacemos antes como corresponde. Eso.

SRA. ALCALDESA Para terminar, el Dr. Zuiiga y después don Edugrdntramos votacion.

SR. ZUNIGA Yo quisiera pedir una cuestion que yo siempteelgplanteado, y que es la
posibilidad de coordinarse con otro municipio; &rcliestion del Transantiago yo planteé una vez,
mire, y por qué no se conversa con el municipiolalb, y surgié una solucion de que en Lo
Espejo pasa una micro, viene de alla, en fin, yayadga a nosotros.

Entonces, bueno, yo no sé, veamos la ley, qué gsddalice, pero yo creo, oye, y si hacemos un
contrato con Lo Espejo, con La Pintana, en conjyrdca abaratar las cuestiones, mire, en vez de
40, le ofrecemos 80 seméaforos, bueno, a lo mejoréssbarato, esa cuestion a lo mejor no esta en
la ley, etc., pero esta cuestion de funcionar coorounas separadas en cuestiones que nosotros
podemos ofrecer otra cuestion distinta, puede sarmovedad de funcionamiento. Entonces, yo
pido que exploren esa via.

SRA. ALCALDESA Sabe, doctor, que es muy bueno lo que usted pi@e, ocurre que los
contratos vencen en distintas fechas.

SR. ZUNIGA Hay que tratar de ponerse de acuerdo.

SRA. ALCALDESA Claro, tratar de coincidir, porque es muy buenajle usted dice. Don
Eduardo.

SR. ARRIAZA Lo que dice el doctor es factible de hacerlo yhiém esta incorporado
dentro de la ley, asi que se pueden hacer perfextanias coordinaciones entre municipios en el
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tema de transito y otros temas se puede hacecizerfente.

Quiero recordarles a los Concejales que la incagiam, esta nueva incorporacion para esta nueva
licitacion fue acordada en Concejo y fue solicitadamas por un Concejal el tema de los estudios
para la nueva licitacion, y ademas también recaydartambién se rechazo la continuidad por un

afio de este mismo contrato, y ahi estuvimos oldgad presentarles a ustedes la contratacion
directa, y hoy dia estamos en la misma situaci®gno, ojala aprueben a favor.

SRA. ALCALDESA Ya, gracias, Eduardo. Bien, entramos a votacifoness.

SR. PEREIRA ¢ Y podemos eternamente hacer contratacion directa?

SRA. ALCALDESA Estamos votando, Sr. Concejal.

SR. PEREIRA ¢, Podemos hacer contratacion directa eternamente?.

SRA. ALCALDESA No, no se puede, eternamente no.

SR. PEREIRA ¢ Y qué pasa si se declara desierta de nuevo?.

SRA. ALCALDESA Hay un limite.

SRA. PINO Por eso hay que tomar las medidas del caso antes.

SRA. CUEVAS ¢ Cuantos dias estuvieron vendiendo las base&s, 2dlias.

SR. CRIADO En total son 20 dias, todo.

SRA. CUEVAS Si, pero ese es el error que ha dicho la gentgujaee participar.

SR. CRIADO Bueno, ahora si modificamos el precio rapidamemtia mantenemos y se
toma esa decision, vamos a poner todo el tiempo.

SRA. CUEVAS Extiendan los plazos.
SR. CRIADO No, o sea todo el tiempo del contrato directodmus a usar para ofertarlo.

SRA. ALCALDESA Ya, entonces, entramos a votacion: autorizaciéa lpacontratacion directa
para la concesion del servicio de mantencion défeeos de la Comuna de San Bernardo, por el
periodo de tres meses, por cuanto las ofertas npaeses en la propuesta publica superan el
presupuesto asignado.

Estamos votando, ¢quiénes estan a favor?. La 8ra, I Srta. Angélica, el Dr. Juan Zufiga, la
Srta. Sonia, don German, don Francisco y la Alsaldg don Leo, don Sergio, entonces estamos
por unanimidad.

17



Bien, se levanta la sesion.

ACUERDO N° 611-07 “Se acuerda, por unanimidad de & Concejales Srs. Nora
Cuevas C., Sonia Gonzélez R., Angélica Pino S., @G®&n
Venegas R., Juan Zufiga P., Sergio Villavicencio PFrancisco
Pereira R., Leonardo Soto F. y Sra. Alcaldesa, apbar la
contratacion directa para la concesion del serviciode
mantencion de semaforos de la comuna de San Bernatcor el
periodo de tres meses”

Siendo las 10:15 horas, se levanta la sesiomafido la presente acta la Sra.

Alcaldesa, los sefiores Concejales asistentes yn&thd de Fe que autoriza.

SRA. NORA CUEVAS CONTRERAS

SRA. ANGELICA PINO SAN MARTIN e

SRA. SONIA GONZALEZ ROMO e,

SR. LEONARDO SOTO FERRADA e

SR. JUAN ZUNIGA PACHECO e

SR. SERGIO VILLAVICENCIO PASTEN e

SR. GERMAN VENEGAS RODRIGUEZ e,

SR. FRANCISCO PEREIRA RIQUELME

ORFELINA BUSTOS CARMONA
ALCALDESA
RODOLFO MUNOZ CASTILLO
SECRETARIO MUNICIPAL
MINISTRO DE FE
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